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 Мотиваторы для экспорта комплектующих: 

• себестоимость; 

• эффективность производства: 

– курс; 

– перенос на рынок (доминирующий продукт); 

• субсидирование расходов / цен. 

 



Мотиваторы для экспорта продукции: 

• близость рынка, исторические связи; 

• логистика; 

• ценовое преимущество; 

• механизмы финансирования; 

• межгосударственные соглашения, 
связанное финансирование; 

• субсидирование маркетинга и сервиса при 
обеспечении уровня экспорта. 



Какая требуется поддержка: 

• доступность транспортной субсидии; 

• взвешенный подход к локализации; 

• аналог 1432 для экспорта; 

• механизм доступного финансирования 
конечного клиента; 

• преференции на межгосударственном 
уровне. 
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